
Ich wollte eine Finanzierungs-
lösung, die mir keine schlaflosen

Nächte bereitet. Ich wollte
etwas, das sofort wirkt.

Case Study
Factoring für
Fahrdienste 

Wie ein Fahrdienst mit Factoring Liquidität sicherte,
dadurch mehr finanziellen Spielraum gewann und
so die Lösung fand, um den täglichen Spagat
zwischen Dienstleistung und Finanzverantwortung
zu meistern. 

Der Inhaber eines mittelständischen Fahrdienst-
unternehmens in Süddeutschland, ist seit über 15
Jahren im Bereich Kranken- und Schülertransporte
tätig. Mit einem Fuhrpark von rund 12 Fahrzeugen,
20 Mitarbeitenden im Fahr- und Dispositionsdienst
sowie täglich zahlreichen Einsätzen war das Unter-
nehmen gut ausgelastet.
Die Abrechnung erfolgte hauptsächlich über Kran-
kenkassen und öffentliche Einrichtungen – mit
Forderungslaufzeiten von bis zu 60 Tagen.
Gleichzeitig mussten laufende Kosten wie Löhne,
Leasingraten, Versicherungen und Tankrechnungen
zuverlässig gestemmt werden. Ein Spannungsfeld,
das zunehmend zur Belastung wurde.

Unterwegs für Menschen – mit
hohem organisatorischem Aufwand

DIE HERAUSFORDERUNGEN

DIE AUSGANGSLAGE
Die Wende kam durch die Zusammenarbeit mit
Wolf Factoring als spezialisiertem Factoringanbieter.
Gemeinsam wurde ein individuelles Factoringmodell
aufgesetzt – passgenau für die Anforderungen des
Fahrdienstes.

So funktioniert’s:
Der Fahrdienst reicht seine offenen Rechnungen
nach erbrachter Leistung ein.
Innerhalb von zwei Werktagen erhält er den
Großteil des Rechnungsbetrags ausgezahlt.
Als Factoringpartner übernehmen wir zusätzlich
die komplette Debitorenbuchhaltung, inklusive
Mahnwesen und Inkasso.

Seit der Umstellung auf Factoring hat sich für das
Unternehmen vieles verändert:
✅ Planbare Liquidität: Laufende Kosten werden
      pünktlich bezahlt – ohne Warten auf den Geld-
      eingang.
✅ Entlastung im Büro: Keine Mahnungen, keine
      Zahlungsüberwachung mehr – alles läuft über
      den Factoring-Partner.
✅ Wachstum ohne Kreditverhandlungen: Die
      frühzeitige Auszahlung ermöglicht Investitionen. 
✅ Bessere Kundenbindung: Der Fahrdienst kann
      weiter faire Zahlungsziele bieten – ein Vorteil 
      im Wettbewerb.

DIE LÖSUNG

DAS ERGEBNIS
Trotz guter Auftragslage stieß das Unternehmen
regelmäßig an finanzielle Grenzen:

Lange Zahlungsziele sorgten für Engpässe: Oft
lagen zwischen Rechnungsstellung und Geld-
eingang mehrere Wochen.
Hoher Vorfinanzierungsbedarf durch Gehälter,
Tankkosten und Fahrzeugwartung ließ wenig
Spielraum für Investitionen.
Wenig Zeit fürs Kerngeschäft, da man sich
neben der Disposition zunehmend mit
Mahnungen, Zahlungseingangskontrollen und
Liquiditätsplanung beschäftigen musste.
Zusätzliche Finanzierung über klassische
Bankkredite kam für den Unternehmer nicht
infrage – zu aufwendig, zu unflexibel.
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